
Pour faire passer les matériaux sains et durables de la niche à la norme,

la visibilité et la compréhension de ces matériaux sont essentielles

Une première ligne technico-commerciale

Nos équipes assurent un point de contact pour votre produit auprès d’un réseau extensif 
B2B (MO, concepteurs, constructeurs). 

o Nous assurons la prescription de vos matériaux en facilitant leur intégration dans les 
cahiers des charges

o Architectes et entrepreneurs ont de nombreuses questions techniques en conception et 
en exécution : nous y répondons

o Nous mettons à disposition vos échantillons

Un précieux retour terrain

Pas toujours facile de cerner les besoins du marché, son évolution. Grâce à nos liens sectoriels, 
vous pouvez bénéficier d’une analyse pointue sur votre proposition de valeur. Notre analyse 
annuelle vous livrera :

o Un rapport de feedbacks de chaque acteur du secteur de la construction
o Insights prix & positionnement produit
o D’éventuelles recommandations sur les mises à jour de réglementations, labels etc.
o Un suivi des tendances micro & macro

Une visibilité accrue pour vos produits

Nous mettons en avant votre solution auprès de notre communauté 
grandissante de plus de 300 architectes soucieux d’utiliser des matériaux plus 
sains et durables. Nous avons déjà accompagné plus de 200 projets.

o Mise en avant dans nos rapports de consultation 

o Featuring sur nos Materatek Physique & Digitale
o Mise en avant via les formations & conférences
o Mise en avant sur les réseaux sociaux

En option : Nous présentons votre produit lors d’un salon/événement physique

Notre proposition pour 5.000 € / an htva


